


Intelligent Contract Management de SGAIM

Le processus de signature d'un contrat commence par une négociation entre les parties : fournisseur, client, partenaire, futur employé,

etc. Intelligent Contract Management de SGAIM appuie le processus contractuel, depuis son ouverture, sur la plateforme web TTID

Plus. Toute une série de données y sont enregistrées qui seront reflétées dans le futur contrat et dans la gestion de ce dernier.

Une fois un accord convenu, le client met à jour les donnés sur TTID Plus. Le module Business Process Management gère les démarches

exigées aux signataires de façon à remplir toutes les conditions.

Le document contractuel dûment signé arrive aux centres des opérations de SGAIM pour y être numérisé. L'information dudit contrat

est extraite par le biais de la reconnaissance optique des caractères et des technologies linguistiques et statistiques. Elle est alors

comparée aux données préalablement introduites durant la phase de négociation de l'accord. Toutes les incidences, telles que le

manque de signature, les corrections effectuées sur le contrat, etc. demeureront enregistrées et vont générer des alertes afin que vous

en soyez informés et que vous puissiez les gérer.

Le module Business Process Management de SGAIM contrôle le délai et le type d'échéance de chacun des contrats. Il envoie

automatiquement à l'entreprise les préavis dans les délais convenus. De façon rapide et simple, le personnel concerné pourra prendre

les décisions adéquates sur les actions à entreprendre : résiliation du contrat, renouvellement avec ou sans modifications, tacite ou

expresse, nouveau contrat, etc.

Les entreprises signent une multitude de contrats par an.

Selon l'Institut National de Statistiques (équivalent de l'INSEE

en Espagne), la quantité moyenne de contrats concernant

le personnel, enregistrés lors du premier quadrimestre de

l 'année  2009,  es t  de  un  m i l l i on  so ixan te  m i l l e .

SGAIM bénéficie d'une solide expérience dans la gestion

des contrats, qu'ils concernent le personnel ou qu'ils soient

signés avec des fournisseurs, des clients ou des partenaires.

“Souplesse et sécurité dans la gestion des contrats depuis
leur négociation jusqu'à leur échéance”

L'importance et la complexité de la gestion des contrats ne

réside pas seulement dans leur nombre, mais plutôt dans

leur contenu et les risques qu'ils comportent en cas de

gestion incorrecte.

De nombreuses entreprises doivent faire face à une réalité

complexe due au nombre élevé de contrats à gérer, au

manque d'anticipation concernant les échéances et leur

renouvellement et au non respect de ces derniers, sans

compter les nombreuses pertes possibles de documents.



Avantages de Intelligent Contract Management

· Une réduction des coûts pouvant atteindre 60% dans le processus de gestion des contrats.

· Démobilisation partielle de personnel hautement qualifié, tels que les conseillers juridiques, afin qu'ils puissent se consacrer

  pleinement à des tâches plus importantes.

· Contrôle des différentes versions, préavis d'échéance du contrat et support des différentes modalités de renouvellement.

· Disponibilité immédiate et permanente des documents. Souplesse au moment de les retrouver et de les joindre en cas de

  processus juridique.

· Garantie totale concernant la non modification des contrats et l'intégrité de ces derniers.

Préavis d'échéance du contrat
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A travers la plateforme web de SGAIM, TTID Plus, le client aura accès à tout l'historique des contrats et disposera à tout moment de

l'information existante sur ceux qui auront déjà été signés avec le même objet, avec les entreprises du même secteur, etc. SGAIM

met également à la disposition de ses clients le module Business Intelligence, permettant la création de rapports sur mesure avec les

données requises de façon à tirer profit du know how et à exploiter l'information existante : clauses des contrats, conditions spéciales,

structures des contrats, etc.
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